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Звернення керівництва

Шановні інвестори та партнери,

ТОВ «ЕЛЕВАТОР БУД ІНВЕСТ» – сучас-
ний український завод з глибокої пе-
реробки сої, що об’єднує повний цикл 
виробництва: від приймання, збері-
гання та підготовки насіння до випуску 
готової високоякісної соєвої продукції. 
Завдяки системному управлінню та від-
повідальній операційній дисципліні ми 
зберігаємо стійкість у складних умовах 
та демонструємо зростання ключових 
фінансово-економічних показників, по-
силюючи конкурентні позиції на вну-
трішньому та зовнішніх ринках.

У звітному періоді увагу менеджменту 
було зосереджено на реалізації страте-
гічних пріоритетів:

• підвищення експортного потенціа-
лу та розширення географії поставок;

• укріплення репутації надійного ви-
робника на українському ринку;

• впровадження технологічних рі-
шень у виробництві та управлінні для 
підвищення ефективності;

• безперервність роботи підприєм-
ства під час воєнного стану та розви-
ток системи ризик-менеджменту.

Продукція під торговою маркою 
AdamPolSoya™ відповідає високим ви-
могам якості та конкурентоспроможно-
сті. Сильні позиції Компанії базуються 
на поєднанні якості продукції, техноло-
гічної культури виробництва та прозо-
рих умов співпраці з партнерами.

Наша стратегія — посилювати лідер-
ство у виробництві високоякісної соєвої 
продукції, розвивати експортні напря-
ми, інвестувати в інновації та людський 
капітал, а також і надалі дотримуватися 
принципів відповідального ведення 
бізнесу.

Переконані, що «ЕЛЕВАТОР БУД ІНВЕСТ» 
і надалі зміцнюватиме позиції провід-
ного переробника сої та надійного по-
стачальника продукції AdamPolSoya™ 
для споживачів в Україні та за її межами.

ЗВЕРНЕННЯ КЕРІВНИЦТВА

З повагою,
Директор ТОВ «ЕЛЕВАТОР БУД ІНВЕСТ»

Захаренко Сергій Іванович 



ПРО 
КОМПАНІЮ01
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Про Компанію

ТОВ «ЕЛЕВАТОР БУД ІНВЕСТ» (далі Компанія) — 
сучасний олійноекстракційний завод в с. Адампіль 
Хмельницької області, який переробляє НЕ-ГМО сою 
українського походження в продукцію під торговою 
маркою «AdamPolSoya» вищої якості: олію нерафінова-
ну гідратовану, високопротеїновий шрот, високоякіс-

ний харчовий лецитин і гранульовану оболонку. Завдяки новітнім технологіям 
завод працює в замкнутому циклі, що забезпечує безвідходне виробництво і мі-
німальний вплив на навколишнє середовище. На заводі працює акредитована 
лабораторія, укомплектована новітнім і високоточним обладнанням.

ЗАГАЛЬНІ ВІДОМОСТІ

2018 рік 
запуск олійно-
екстракційного 

заводу

329
тис тонн сої 

перероблено заводом 
за 2024 рік

6 424
млн грн — оборот

за 2024 рік

Напрямки діяльності Компанії

Переробка сої
Елеваторні 
послуги

У розпорядженні заводу є власний елеваторний комплекс.

Продуктивність
конвеєрних систем
по відвантаженню

Потужність
переробки сої

Місткість
зберігання
на заводі

1 500
тонн на добу

до 250
тонн на годину

105
тис. тонн
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Про Компанію

КОНТРОЛЬ ТЕСТУВАННЯ

Якість і безпека продукції є основними пріоритетами виробництва, тому на заво-
ді впроваджена інтегрована система контролю якості і безпеки на всіх критичних 
етапах – від приймання сировини до відвантаження готової продукції.

На постійній основі ведеться співпраця з незалежними сюрвейерськими організа-
ціями, що дозволяє зробити контроль якості максимально об'єктивним.

На кожному етапі 
виробництва 
і поширення 
здійснюється контроль 
за відсутністю ГМО.

Вся соя ретельно тестується 
перед закупівлею, тому вона 
гарантовано є генетично 
немодифікованою. Споживач 
отримає екологічно чистий і 
якісний продукт.
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Про Компанію

КЕРІВНИЦТВО ТА ОРГАНІЗАЦІЙНА СТРУКТУРА

Директор

Бухгалтерія

Механічний 
підрозділ

Підсобне
господарство

Юридичний 
відділ

Відділення 
ТЕЦ

Відділ водопідготовки 
та очисних споруд

Відділ з якості

Технологічний відділ
(екстракційний цех)

Склад

Відділ кадрів

Підрозділ
енергетиків

Комерційний 
відділ

Елеватор

Відділ
охорони праці

Лабораторія Вагова

Водії

Операційне керівництво Компанією здійснює директор — 

Захаренко Сергій Іванович

371
штатних
співробітників 
станом на 31.12.2024

в т.ч. 

73 жінки,

що становить 30% 
від загальної 
кількості працівників 
станом на 31.12.2024

10
співробітників

36
співробітників

39
співробітників

2
співробітники

17
співробітників

9
співробітників

1
співробітник

29
співробітників

3
співробітники

2
співробітники

24
співробітники

11
співробітників

78
співробітників

6
співробітників

13
співробітників

8
співробітників

7
співробітників

Адміністрація

співробітники22

Відділ капітального 
будівництва та ТЕЦ 

54
співробітники
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Про Компанію

КЛЮЧОВІ ПОКАЗНИКИ

Чистий дохід від реалізації продукції, товарів 
та послуг за 2024 рік зріс на 2 527,9 млн 
грн або на 64,87% порівняно з 2023 роком. 
Основною причиною є збільшення обсягів 
реалізації продуктів переробки сої.

Під терміном EBITDA мається на увазі аналітич-
ний показник, що дорівнює обсягу прибутку до 
вирахування витрат за відсотками, сплати по-
датків та амортизаційних відрахувань. У 2024 
році показник EBITDA зріс на 465 154 тис. грн. 
порівняно з 2023 роком.

У 2024 році Компанія реалізувала продукції 
на 83,4 тис. тонн більше (або на 34,8 %), ніж 
у 2023 році.

1. Обсяги реалізації 

3. EBITDA

2. Чистий дохід від реалізації 

тис. тонн

млн грн

тис. грн

2023

2023

239,6

3 896,4

323,0

6 424,3

+34,8%

+64,87%

2024

2024

2023

- 241 054

224 100

+465 154

2024



Про Компанію ТОВ «КЛОВ»

СТРАТЕГІЯ ТА
БІЗНЕС-МОДЕЛЬ02



11
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МІСІЯ, БАЧЕННЯ, ЦІННОСТІ

Стратегія та бізнес-модель

МІСІЯ
Ми прагнемо бути надійним та відповідальним партне-
ром на українському аграрному ринку, що виробляє без-
печну та якісну продукцію та розвивати галузь глибокої 
переробки сільськогосподарської продукції України.

БАЧЕННЯ
• Ми надійний постачальник продуктів переробки сої 
як в Україні, так і за її межами;

• Ми гарантуємо найвищу якість нашої продукції;

• Ми розбудовуємо сучасну сільськогосподарську інф-
раструктуру;

ЦІННОСТІ
Безпека та якість. 

Продукція AdamPolSoya™ не містить ГМО та гарантовано 
безпечна для здоров’я. 

Професіоналізм.

Співробітники — наша найвища цінність. 

Відкритість і прозорість. 

Ми здійснюємо комунікацію зі стейкхолдерами стосовно 
всіх ключових аспектів діяльності Компанії. 

Соціальна відповідальність.

Ми дбайливо ставимося до природних ресурсів, керую-
чись у своїй діяльності принципами соціальної відпові-
дальності.
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Стратегія та бізнес-модель

СТРАТЕГІЯ РОЗВИТКУ

Оптимізація
собівартості

продукції

Ефективне
просування

соєвої продукції
на ринку

В перспективі
освоєння виробництва

соєвих концентратів
і ізолятів

Використання
сировини для

переробки
без вмісту ГМО

Забезпечення 
підприємства персоналом 

необхідної компетенції

Програми
навчання

персоналу

Дотримання соціального 
пакету, гарантованого 

державою

Збереження ядра
кваліфікованого

персоналу в умовах 
війни

Перевірка якості продукції
власною лабораторією та

компанією партнером
ТОВ «АСІТЕР ГЕНЕЛАБ»

Впровадження
новітніх технологій в

процеси виробництва
та управління

Підтримка
репутації одного з найкращих
виробників на українському

ринку

Підвищення 
експортного 
потенціалу
продукції

МАКСИМАЛЬНА РИНКОВА КАПІТАЛІЗАЦІЯ

НАРОЩУВАННЯ ОБСЯГІВ ВИРОБНИЦТВА

ПОСТІЙНЕ ПІДВИЩЕННЯ ЯКОСТІ

РЕАЛІЗАЦІЯ КАДРОВОГО ПОТЕНЦІАЛУ

ФІНАНСИ

РИНОК ТА ПОКУПЦІ

БІЗНЕС-ПРОЦЕСИ

НАВЧАННЯ ТА РОЗВИТОК

Зменшення
відсоткових ставок 

за кредитами

Підтримка
достатнього рівня

ліквідності

Залучення
довгострокових

кредитів
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Стратегія та бізнес-модель

БІЗНЕС-МОДЕЛЬ

Виробники
сільського-

сподарської
продукції

Елеватор

Транспортування сировини з елевато-
рів на завод і кінцевого продукту до клі-
єнта здійснюється сучасними вагонами 
та цистернами партнерської компанії — 
ТОВ «Ерант». Обладнання задіяне в про-

цесі транспортування має всі необхідні 
сертифікати. 

На кожному етапі виробництва здійс-
нюється контроль якості продукції.

Оболонка
соєва
гранульована

Лецитин 
соєвий

Олія соєва 
гідратована

Шрот
соєвий
кормовий

ПЕРЕРОБКА НАСІННЯ 
СОЇ НА ЗАВОДІ

Продукція AdamPolSoya™

КОНТРОЛЬ 
ЯКОСТІ

ПОСЛУГИ

РИНОК ЗБУТУ

Трейдери

Комісійні 
послуги

Послуги елеватора 
(приймання, зберігання, очищення, 

сушіння зерна та інше)
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Стратегія та бізнес-модель

Ресурси 

Постачальниками Компанії, переважно, 
є вітчизняні виробники сільськогоспо-

дарської продукції. На заводі використо-
вується обладнання кращих виробників 
з Бельгії, Німеччини, Данії, Канади і США.

в цехах підготовки 
і екстракції 

DesmetBallestra

KSB SIHI

Siemens

Bühler

Viking

Grundfos

Endress+Hauser

Українських виробників

ОБЛАДНАННЯ НАСОСИАВТОМАТИКА

ЄМКОСТІ
ДЛЯ ЗБЕРІГАННЯ

Персонал заводу становить більше 300 
осіб. Але так як системи повністю ав-
томатизовані, більшість співробітників 

тільки стежать за справною роботою об-
ладнання.

БІЗНЕС-МОДЕЛЬ
виробничого
процесу

Гідратована олія

Сира олія Відвантаження олії

Бочка 200лНасипання

Тостер

Шрот

Цистерна
з підігрівом

Лецитин

Вивантаження

Екстракція

ЛущенняОчищенняСоєве насіння

Відвантаження
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Стратегія та бізнес-модель

ПРОДУКЦІЯ ТА ПОСЛУГИ

Компанія виробляє гранульовану соєву 
оболонку, високопротеїновий соєвий 
шрот, харчовий соєвий лецитин, гідра-
товану соєву олію. Високотехнологічний 
автоматизований виробничий цикл 
дозволяє безперебійно отримувати 
продукцію гарантовано високої якості.

Більш детальні інформацію про про-
дукцію Компанії та її характеристики 
можна знайти за посиланням: http://
adampolsoya .com/ru/about/about-
production/.  

Компанія також надає комплекс еле-
ваторних послуг — сушка, приймання, 
очищення, переоформлення та збері-
гання зерна, навантаження в залізнич-
ний транспорт, автотранспорт та інші.

СПОЖИВАЧІ 

Готова продукція продається на внутріш-
ньому та зовнішньому ринку, куди товар 
відвантажується переважно через парт-
нерський термінал «ZloteZiarno» в Поль-
щі. На вітчизняному ринку основними 
споживачами є підприємства, що купу-
ють продукцію для агротрейдерів.

Основними клієнтами Компанії є: Zlote 
Ziarno Sp. z o.o., Acre Trade Limited, ТОВ 
«ЗОЛОЧІВ ІНВЕСТ», ТОВ «ГРІН ЕКС-
ПРЕС», ТОВ «Каргіс», ТОВ «ПОЛІССЯ 
ЗЕРНОПРОДУКТ», ТОВ «ВОЛКРАФТ», ІП 
«АГРОСИСТЕМ ІНВЕСТ Україна», ТОВ 
«КОМПАНІЯ ТРАНСАГРО», ТОВ «ПЕЧА-
НІВСЬКИЙ КХП», ТОВ «Ланівці Інвест» та 
інші.

Надання елеваторних послуг здійсню-
ється лише на внутрішньому ринку.



Діяльність Компанії

ДІЯЛЬНІСТЬ
КОМПАНІЇ03
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Діяльність Компанії

Продукція та товари

ОПИС ПРОДУКТІВ

Соєва олія (ДСТУ 4534: 2006)

Вид рослинної олії, що отри-
мується з насіння сої шляхом 
віджиму або з використанням 
органічних розчинників.

Підтвердження норм
безпеки кормів
при виробництві, торгівля кор-
мовими матеріалами, зберіган-
ня та перевалка кормів.

Система менеджменту, спрямова-
на на забезпечення простежува-
ності та збереження ідентичності 
не ГМО продукції. Підтвердження відповідності про-

дукту законам Кашрута (іудаїзму).

Сертифікаціях продукції та послуг 
на відповідність канонам Ісламу.

Система підтвердження товарів 
БЕЗ ГМО на всьому ланцюгу по-
ставки.

Для вироблення власної продукції Ком-
панія використовує найякіснішу та без-
печну сировину від постачальників, що 
підтверджується їх членством в органі-
зації «Дунайська соя».

Дунайська соя — міжнародна неприбут-
кова громадська організація, створена 
для просування і поширення ідеї виро-
щування, переробки та маркетингу ви-
сокоякісної сої без використання ГМО, а 
також для контролю походження сої.

Підтвердження
дотримання принципів сталого
розвитку та викидів вуглецю.

GMP+FSA

NON GMO FoodChain ID

Kosher Certificate

HALAL Certificate

ProTerra

ISCC EU

Шрот соєвий (ДСТУ 4593:2006)

Сировина для виробництва 
комбікормів для сільськогоспо-
дарських тварин, птиці, риб.

Лецитин соєвий (ДСТУ 2903:2005)

Органічна сполука природного 
(рослинного) походження, вико-
ристовується як харчова добавка.

Оболонка соєва 

Використовується в якості добав-
ки до раціону тварин та як додат-
ковий елемент для виготовлення 
комбікормів.

ЯКІСТЬ ПРОДУКЦІЇ КОМПАНІЇ ПІДТВЕРДЖУЄТЬСЯ

НАСТУПНИМИ СЕРТИФІКАТАМИ: 

Система менеджменту хар-
чової безпеки.

FSSC 22000

Китайська сертифікація  

Реєстрація потужностей в Дер-
жпродспоживслужбі та митниці 
Китаю CIFER для можливості екс-
порту олії соєвої, олії соняшнико-
вої шроту соняшникового до КНР.

Гарантування постачання сої та 
продукції переробки сої без ГМО 
в Європу та з Європи.

Europe Soya
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ПОСЛУГИ

ПРИЙМАННЯ
ЗЕРНА

СУШІННЯ
ЗЕРНА

ВИЗНАЧЕННЯ ПОКАЗНИКІВ БЕЗПЕКИ
ТА НАЯВНОСТІ ГМО

ОЧИЩЕННЯ 
ЗЕРНА

ЗБЕРІГАННЯ 
ЗЕРНА

Завдяки елеваторним потужностям 
Компанія здійснює приймання зерна, 
що надходить залізничним або авто-
мобільним транспортом.

Завдяки процесу сушки зерна в еле-
ваторних зерносушарках знижується 
його вологість, відбувається фізіологіч-
не дозрівання та з'являється можливість 
подовжити термін його зберігання.

На сучасному лабораторному обладнанні кваліфікованими фахівцями 
Компанії визначаються показники якості й безпеки зерна, наявності ге-
нетично модифікованих організмів, допустимого рівня важких металів.

Визначення показників безпеки та наявності ГМО готової соєвої про-
дукції здійснюється незалежною сертифікованою лабораторією ТОВ 
«АСІТЕР ГЕНЕЛАБ».

Оформлення складських квитанцій.

Елеватор Компанії оснащений сучасним 
зерноочисним обладнанням (сепарато-
рами), що забезпечує видалення великих 
і дрібних домішок із зібраного зерна.

Компанія забезпечує зберігання зерна 
в зерносховищах з дотриманням опти-
мального температурного режиму, що 
дає змогу досягти високого показника 
збереженості просушеного насіння.

НАВАНТАЖЕННЯ В 
ЗАЛІЗНИЧНИЙ ТА 
АВТОМОБІЛЬНИЙ 
ТРАНСПОРТ

Компанія має точки залізничного та автотранспорт-
ного відвантаження, на яких клієнтам надаються по-
слуги навантаження їхніх зернових культур на від-
повідний транспорт.

ПЕРЕОФОРМЛЕННЯ 
ЗЕРНА 
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ОГЛЯД ГАЛУЗІ

Воєнні дії, які відбуваються в Україні 
внаслідок широкомасштабної агресії 
Російської Федерації вже трій рік при-
звели до погіршення продовольчої без-
пеки в Україні, яке спричинене, зокрема, 
порушеними логістичними ланцюгами, 
зруйнованими інфраструктурою, госпо-
дарствами та виробництвами, змен-
шенням кількості виробленого продо-
вольства на працюючих підприємствах. 
На листопад 2024 р. сума прямих збитків, 
завданих агропромисловому комплексу 
України, складає 10,3 млрд дол. США, що 
на 18% більше, ніж у попередньому році. 
Відносно помірні темпи цього зростан-
ня можна пояснити тим, що значна ча-
стина активів у регіонах, де тривають 
наземні битви, вже була знищена в пер-
ший рік вторгнення. Трійка регіонів, які 
зазнали найбільших збитків, це Запо-
різька, Херсонська та Луганська області, 
на які разом припадає 65% від загаль-
них збитків. 

Втрати, пов’язані зі знищенням та по-
шкодженням сільськогосподарської 
техніки становить найбільшу категорію 

збитків та складають понад 5,8 млрд дол. 
США  Втрати через знищення та крадіж-
ки виробленої продукції оцінюються в 
1,9 млрд дол. США. 

Приблизно 2,8 мільйона тон зерна та 
1,2 мільйона тон олійних культур, які зна-
ходяться на окупованих територіях, є по-
шкодженими або вкраденими, що при-
звело до збитків у розмірі 1,87 млрд дол. 
США. Крім того, знищення та крадіжка 
ще приблизно 124 тисячі тон добрив, 
587 тон засобів захисту рослин і 11,6 міль-
йонів літрів палива завдали ще 95 млн дол. 
США збитків у цій категорії.

Окрім збитків через пошкодження та 
знищення фізичних активів, українські 
виробники сільгосппродукції стикають-
ся з непрямими втратами, спричине-
ними недоотриманням доходів через 
зниження виробництва, зниженням цін 
і підвищенням собівартості продукції. На 
відміну від збитків, які локалізуються на 
територіях, що постраждали від військо-
вих дій, – непрямих втрат зазнають аграрії 
по всій Україні. Загальні оцінені непрямі 
втрати становлять 69,8 млрд дол. США.

ВИРОЩУВАННЯ СОЇ В УКРАЇНІ

У 2024 році соєвий сегмент в Україні 
продовжив демонструвати позитивну 
динаміку у виробництві, переробці та 
експорті. Посівні площі під культурою 
сягнули рекордних 2,68 млн га (+30% р/р), 
що забезпечило валовий збір на рівні 
6,1–6,2 млн тонн – історичний максимум 
для України та один із найвищих резуль-
татів у Європі.

Високий урожай став основою для дру-
гої хвилі зростання експорту та пере-
робки. За оцінками ІА «АПК-Інформ», 
експортний потенціал у 2024/25 МР ста-
новитиме 3,5–3,6 млн тонн (+11% до попе-
реднього сезону), а переробка може пе-

ревищити рекорд 2018/19 МР та досягти 
2,3–2,4 млн тонн (+24%).

Водночас географічне розширення по-
сівів вплинуло на середню врожайність. 
Якщо у західних областях вона традицій-
но сягає 28–30 ц/га, то в східних регіонах 
через кліматичні умови показники були 
нижчими, що дещо знизило загальну 
продуктивність культури.

У 2024 році ринок також очікував на 
зростання виробництва, і прогноз 
справдився — валовий збір сої сягнув 
рекордних 6,1–6,2 млн тонн. Проте, по-
при суттєве збільшення пропозиції, 
ціни не демонстрували різкого падіння. 
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У літній період (липень–серпень) на 
внутрішньому ринку навіть зберігався 
помірний дефіцит якісної сировини, що 
підтримувало котирування. Високий 
попит із боку експортерів та перероб-
ників утримував відчутний тиск на ціни, 
які залишалися стабільними до кінця 
року, а у вересні–жовтні навіть спосте-
рігалося короткострокове підвищення. 
Загалом цінова динаміка у 2024 р. була 
більш стриманою, ніж роком раніше, 
але все ж підтримувалася рекордними 
обсягами експорту та активною конку-
ренцією за сировину.

Так, за першу половину 2024/25 МР з 
країни було експортовано рекордні 

2,35 млн тонн сої (+6% до 2023/24 МР). 
Попередній рекорд було зафіксовано у 
вересні-лютому 2019/20 МР (2,3 млн тонн).

За оцінкою АПК Інформ, експортний по-
тенціал української сої в 2024/25 МР вже 
виконано на 66% і подальше її відван-
таження на зовнішні ринки може бути 
обмеженим через надходження даної 
культури нового урожаю з Південної 
Америки. Однак, на тлі тарифних війн, 
що набирають обертів, попит на укра-
їнську культуру може зберегтися на до-
сить високому рівні.

Щодо географії експорту, то трохи біль-
ше, ніж 1 млн тонн, або 44% (31% у попе-
редньому сезоні) від загального обсягу 
прийшлося на країни Євросоюзу. При-
ріст у даному напрямку склав 47%. Най-
більше серед країн ЄС українську сою 
купували Нідерланди (304 тис. тонн), 
Німеччина (144 тис. тонн) та Румунія 
(122 тис. тонн).

У розрізі країн серед імпортерів у по-
точному сезоні першість перейшла до 
Туреччини, попри зниження обсягу за-
купівлі на 11%. В даному напрямку було 
експортовано 530 тис. тонн.

Варто зазначити, що показники екс-
порту сої з України демонструють стій-
ку позитивну динаміку, і, за оцінками 
галузевих аналітиків, мають потенціал 
до подальшого зростання. Важливою 
передумовами для цього є налагоджен-
ня безперебійної роботи логістичних 
маршрутів та збереження стабільного 
попиту з боку ключових країн-імпорте-
рів, таких як ЄС, Єгипет і Туреччина.

ПЕРЕРОБКА СОЇ

За оцінками ІА «АПК-Інформ» темпи 
внутрішньої переробки соєвих бобів 
теж демонструють рекордні обсяги че-
рез досить складну ситуацію для за-
водів у секторі соняшнику, внаслідок 

чого ліквідність сої у поточному сезоні 
суттєво зросла, навіть попри рекордне 
виробництво, і вже на початок березня 
запаси даної культури майже на рівні 
показників в аналогічний період двох 



21

ТОВ «ЕЛЕВАТОР БУД ІНВЕСТ»      Річний звіт за 2024 рік

Діяльність Компанії

попередніх сезонів. Така ситуація ство-
рює непогані умови для збереження 
посівних площ під даною культурою в 
країні у 2025 р. на високих для галузі по-
казниках.

За оновленими даними в Україні було 
перероблено близько 1,45 млн тонн сої, 
що на 57% перевищує показник анало-
гічного періоду попереднього сезону.

Соєвий шрот і олія залишаються ключо-
вими продуктами переробки, які затре-
бувані у тваринництві та харчовій про-
мисловості. З огляду на те, що соєва олія 
не має великого попиту в Україні, вона 
активно буде пропонуватися на експорт 
і оновить рекорд. Поточна оцінка екс-
портного потенціалу ринку соєвої олії — 
400 тис. т (+17% до 2023/24 МР), соєвого 
шроту — 1100 тис. т (+61% до 2023/24 МР).

Наявність великих переробних потуж-
ностей дозволяє Україні переробити 
весь цьогорічний рекордний урожай 
сої та експортувати продукцію з дода-
ною вартістю, що підвищує конкуренто-
спроможність на світовому ринку.

Важливим фактором залишається по-
літична та логістична невизначеність у 
зовнішній торгівлі: європейський на-
прямок для продуктів переробки й на-
далі виглядає ризикованим через ре-
гуляторні та торговельні бар’єри. Крім 

того, глобальна кон’юнктура формуєть-
ся під впливом збиральної кампанії у 
Південній Америці, яка посилює ціно-
вий тиск на українську продукцію.

Протягом 2024 року внутрішній ринок 
сої характеризувався відносною ста-
більністю: після рекордного врожаю ці-
новий тиск був очевидним, однак сут-
тєвого обвалу котирувань не відбулося. 
Підтримку цінам забезпечувала актив-
на конкуренція між експортерами та 
переробниками, а також висока якість 
української сировини, що мала попит 
на зовнішніх ринках.

На старті сезону (січень–березень) ко-
тирування перебували на рівні 16 500–
17 500 грн/т СРТ, підтримувані високими 
темпами експорту.

У літку (липень–серпень), попри ре-
кордний врожай, пропозиція якісної сої 
була обмеженою, що утримувало ціни у 
діапазоні 17 000–18 000 грн/т СРТ.

Осінню (вересень–жовтень) на тлі ак-
тивного збирання врожаю та зростан-
ня пропозиції спостерігалося зниження 
котирувань до 15 500–16 000 грн/т СРТ, 
однак різкого падіння не відбулося.

Кінець року: ціни стабілізувалися у межах 
16 000–16 800 грн/т СРТ, що відповідало 
рівню попереднього року, але залишало-
ся нижче піків 2023-го (20–21 тис. грн/т).
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ПРОДАЖІ ПРОДУКЦІЇ ТА ТОВАРІВ

У 2024 році Компанія реалізувала про-
дукції та товарів на 2 538,7 млн грн 
більше ніж минулого року. Приріст ви-
ручки 2024 року забезпечено насампе-

ред нарощенням обсягів у шроті та олії. 
Ціновий компонент також дав близько 
третини приросту, причому головний 
позитивний внесок — у шроті.

Реалізація продукції Компанії 
переважно орієнтована на зов-
нішній ринок.

СТРУКТУРА ТА ДИНАМІКА РЕАЛІЗАЦІЇ ПРОДУКЦІЇ ТА ТОВАРІВ

ГЕОГРАФІЧНА СТРУКТУРА ПРОДАЖІВ ПРОДУКЦІЇ 

експорт

внутрішній 
ринок

тис. тонн

млн грн

2023

2023

2024

2024

9,22%

90,78%

ШРОТ СОЄВИЙ

ШРОТ СОЄВИЙ

178,90

237,82

12,64

2 477,62

4 204,08

58,44 85,83

1 188,36

2 055,15

79,53 61,08 -63,46

16,52

42,92

1,46

66,65

2,02

ЛЕЦИТИН 
СОЄВИЙ

ЛЕЦИТИН
СОЄВИЙ

ПРОДУКТИ ПЕРЕРОБКИ 
СОНЯШНИКУ

ОБОЛОНКА СОЄВА

ОБОЛОНКА СОЄВА

ОЛІЯ СОЄВА

ОЛІЯ СОЄВА

-
3,70

ПРОДУКТИ ПЕРЕРОБКИ 
СОНЯШНИКУ
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У 2024 році обсяги реалізації шроту від загального 
обсягу продажу продукції та товарів склали 73,63%. 
Обсяги реалізації шроту в порівнянні з 2023 роком 
зросли на 32,93%. Дохід від реалізації у 2024 році по-
рівняно з 2023 роком зріс на 1 726,46 млн грн, або на 
69,68%.

Дохід від реалізації у 2024 році порівняно з 2023 роком 
зріс на 866,79 млн грн, або на 72,94%. Обсяги реалі-
зації олії в порівнянні з 2023 роком зросли на 55,29%. 
У 2024 році обсяги реалізації соєвої олії від загально-
го обсягу продажу продукції та товарів склали 20,63%.

Обсяги реалізації оболонки в порівнянні з 2023 роком 
збільшились на 30,70%. Дохід від реалізації у 2024 році 
порівняно з 2023 роком зріс на 27,39 млн грн, або на 
46,87%. У 2024 році обсяги реалізації оболонки соєвої 
від загального обсягу продажу продукції склали 5,11%.

Дохід від реалізації у 2024 році порівняно з 2023 ро-
ком зменшився на 18,45 млн грн, або на 23,20%. Об-
сяги реалізації лецитину в порівнянні з 2023 роком 
збільшились на 38,36%. У 2024 році обсяги реаліза-
ції лецитину соєвого від загального обсягу продажу 
продукції склали 0,63%. У підсумку позитивний ефект 
від зростання обсягів був повністю переважений па-
дінням цін.

ШРОТ СОЄВИЙ КОРМОВИЙ

ОЛІЯ СОЄВА НЕРАФІНОВАНА, ВИЩОГО ҐАТУНКУ

ОБОЛОНКА СОЄВА ГРАНУЛЬОВАНА

ЛЕЦИТИН СОЄВИЙ

73,63% 

20,63%

5,11%

0,63%
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Окрім реалізації продукції, у 2024 році 
Компанія надала послуг на 18,17 млн грн, 
що на 10,80 млн грн менше порівняно з 

2023 роком (-37,28%). У 2024 році реалізо-
вувалися лише послуги зі зберігання та 
сушіння зерна.

У 2024 році послуги з переробки да-
вальницької сировини не надавалися, 

що означає зниження на 13,55 млн грн 
проти 2023 року (-100%).

У 2024 році виручка від послуг зі збері-
гання та сушіння зерна становила 18,17 
млн грн, що на 2,75 млн грн більше, ніж 

у 2023 році (+17,84%). Частка цієї категорії 
в структурі послуг у 2024 році — 100%.

ПОСЛУГИ 
ПЕРЕРОБКИ СОЇ

ПОСЛУГИ ЗІ ЗБЕРІГАННЯ
 ТА СУШІННЯ ЗЕРНА

ПРОДАЖІ ПОСЛУГ

млн грн

2023

2024

СТРУКТУРА ТА ДИНАМІКА РЕАЛІЗАЦІЇ ПОСЛУГ

ВИГОТОВЛЕННЯ З ДАВАЛЬНИЦЬКОЇ СИРОВИНИ

ЗБЕРІГАННЯ ТА СУШІННЯ ЗЕРНА

15,42
13,55

18,17

0
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Загалом, протягом 2024 року Компанія 
демонструвала позитивні значення ва-
лової рентабельності — за підсумками 
року даний показник склав 5,7%, що 
значно перевищує результати минуло-
го року. На рівні операційної діяльності 
отримано прибуток 94 736 тис. грн (у 

2023 р. — збиток 357 273 тис. грн), що ві-
дображає відновлення маржинальності 
виробництва. Водночас за підсумками 
року Компанія отримала чистий збиток 
357 749 тис. грн (суттєве поліпшення 
порівняно зі збитком 954 318 тис. грн у 
2023 році).

ФІНАНСОВИЙ ОГЛЯД

2024 2023 

Чистий дохід від реалізації продукцiї 
(товарiв, робiт, послуг)

6 424 288 3 896 382

Собівартість реалізованої продукцiї 
(товарiв, робiт, послуг)

(6 055 165) (4 120 295)

Валовий прибуток 369 123 (223 913)

Валова рентабельність 5,7% -5,7%

Інші операційні доходи 8 636 37 151

Адміністративні витрати (58 469) (43 859)

Витрати на збут (208 869) (108 920)

Інші операційні витрати (15 685) (17 732)

Прибуток/збиток від операційної діяльності 94 736 (357 273)

Інші фінансові доходи/витрати (452 485) (597 045)

Чистий фінансовий результат (357 749) (954 318)

Чиста рентабельність діяльності -5,6% -24,5%

РЕЗУЛЬТАТИ ДІЯЛЬНОСТІ

По-перше, висока ціна сировини під-
тримувала лише помірну валову мар-
жу. Попри значне зростання виручки, 
подорожчання сировини та збільшен-
ня пов’язаних виробничих витрат утри-
мували валову рентабельність на рівні 
5,7%, що само по собі недостатньо для 
покриття всіх операційних та фінансо-
вих витрат.

По-друге, суттєво збільшилися витрати 
на збут — до 208 869 тис. грн (+91,8% р/р). 
На тлі воєнних дій в Україні логістика 
залишалася дорожчою, що посилило 
тиск на операційний результат, попри 
отриманий валовий прибуток. Адмі-
ністративні витрати також зросли до 
58 469 тис. грн (+33,3% р/р) за рахунок 
зростання витрат на заробітну плату. 

КЛЮЧОВІ ЧИННИКИ ВІД’ЄМНОГО 
ФІНАНСОВОГО РЕЗУЛЬТАТУ:

тис. грнОсновні показники звіту про фінансові результати
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Станом на кінець 2024 року вартість ак-
тивів Компанії склала 3 664,3 млн грн — 
на 10,1% менше, ніж роком раніше.

Основною причиною зменшення вар-
тості активів скорочення залишків запа-
сів (-441,5 млн грн, -25,0%).

В структурі активів Компанії на 31.12.2024 
значну їх частину становлять запаси 
36,2%, необоротні активи 39,8% та дебі-
торська заборгованість 22,9%.

Загальна дебіторська заборгованість 
за 2024 рік в порівнянні з 2022 роком 
зросла на 138,2 млн грн. Запаси змен-
шились 441,5 млн грн.

ЛІКВІДНІСТЬ ТА ЗОБОВ’ЯЗАННЯ 

Структура активів Компанії

Додатковим стримувальним фактором 
стало скорочення інших операційних 
доходів до 8 636 тис. грн (-76,8% р/р).

По-третє, фінансові витрати залишаються 
значними — 452 485 тис. грн у 2024 році. 
Хоча їх скорочено на 144 560 тис. грн 
(-24% р/р)  за рахунок зменшення відсо-
тків за користування кредитами.

Узагальнюючи, 2024 рік засвідчив якіс-
не відновлення операційної ефектив-
ності (позитивна валова маржа, опера-
ційний прибуток. Підприємство вживає 
всіх можливих заходів для мінімізації 
ризиків, що можуть вплинути на діяль-
ність Компанії.

Стаття 2024 2023 Δ, млн грн Δ, %

Необоротні 
активи

1 457,2 1 553,9 -96,7 -6,2

Запаси 1 326,6 1 768,2 -441,5 -25,0

Дебіторська 
заборгованість 
(поточна)

840,3 702,1 +138,2 +19,7

Гроші та їх 
еквіваленти

17,7 40,9 -23,3 -56,9

Інші оборотні 
активи

22,6 13,1 +9,5 +72,7

Всього активів 3 664,3 4 078,1 -413,8 -10,1

млн грн
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В структурі капіталу та зобов’язань Ком-
панії на кінець 2024 року найбільшу част-
ку займають довгострокові зобов’язання. 
Частка довгострокових зобов’язань у су-
купних зобов’язаннях становить близько 
83,8%, поточних — 57,8%.

У 2024 році в порівнянні з 2023 роком 
довгострокові зобов’язання зросли на 
177,7 млн грн (+6,1%) до 3 070,7 млн грн, 
що відображає збільшення довгостроко-
вого боргового фінансування. Поточні зо-
бов’язання зменшилися на 233,8 млн грн 
(-9,9%) до 2 117,1 млн грн. Сума власно-
го капіталу зменшилась (стала більш 
від’ємною) до -1 523,5 млн грн (проти 
-1 165,8 млн грн на 31.12.2023), що зумов-
лено збитком звітного року.

Довгострокові зобов’язання представ-
лені переважно банківськими креди-
тами. Станом на 31.12.2024 залишок дов-
гострокової кредитної заборгованості 
становить близько 3 060,3 млн грн, а ко-
роткострокової — близько 1 224,4 млн грн; 
загалом кредити формують ~81,7% усіх 
зобов’язань. Цільове призначення бор-
гового фінансування — покриття по-
треб оборотного капіталу та підтримка 
операційної діяльності/інвестиційних 
програм підприємства. Порівняно з 
2023 роком строкова структура зобов’я-
зань покращилася, що знижує ризики 
рефінансування у короткостроковому 
періоді.

ІНДИКАТОРИ ЛІКВІДНОСТІ

Індикатори ліквідності 31.12.2024 31.12.2023

Коефіцієнт абсолютної ліквідності 0,008 0,017

Коефіцієнт швидкої ліквідності 0,416 0,322

Коефіцієнт поточної ліквідності 1,043 1,074

Структура капіталу та зобов’язань Компанії

Стаття 2024 2023 Δ, млн грн Δ, %

Власний 
капітал

-1 523,5 -1 165,8 -357,7 +30,7

Довгострокові 
зобов’язання

3 070,7 2 893,0 +177,7 +6,1

Поточні 
зобов’язання

2 117,1 2 350,8 -233,8 -9,9

Всього пасивів 3 664,3 4 078,1 -413,8 -10,1

млн грн
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Коефіцієнт абсолютної ліквідності 

Станом на 31.12.2024 Компанія може не-
гайно погасити 0,8% поточних зобов’я-
зань (31.12.2023 — 1,7%).

Коефіцієнт швидкої ліквідності 

Станом на 31.12.2024 Компанія може 
погасити 41,6% поточних зобов’язань 
(31.12.2023 — 32,2%). Скорочення запасів 
покращило швидку ліквідність в порів-
нянні з 2023 роком.

Коефіцієнт поточної ліквідності

Станом на 31.12.2024 Компанія має кош-
ти для погашення 104,3% своїх поточних 
зобов'язань (31.12.2023 — 107,4%).

Загалом, фінансові показники за резуль-
татами 2024 року свідчать про недостат-
ню фінансову стійкість Компанії. Однак, 
враховуючи позитивну динаміку деяких 
показників, Компанія приймаючи ефек-
тивні управлінські рішення щодо ви-
користання власних активів покриває 
певний рівень дефіциту ліквідності.



Діяльність Компанії

КОРПОРАТИВНЕ 
УПРАВЛІННЯ04












































































































































